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R AMAT, UPPAT OCH BLIR SMARTARE PA VAGEN

VAGA TA
FETT BETALT!

Coachen och forelésaren Elizabeth Gummesson,
39, upptdckte tidigt att den som vdgar ta mer
betalt fér fler och stérre kunder. Héir ér hennes

bdsta taktikrdd till dig som fegar med fakturorna
(och vill ha réd med den dkta viskan).

TEXT KIM WADSTROM FOTO PETER KNUTSON

”Nar jag utbildade mig till coach tog jag reda
pé vad de etablerade tog betalt. I bérjan lade jag
mig mellan toppskiktet och de billigaste och
kollade hur det fungerade. Ju fler kunder jag fick,
desto mer dyrbar tyckte jag att min tid blev och
da hejde jag mitt arvode. Sedan hajde jag igen.”

"Jag kontaktade tidigt olika medier. Nu behéver
jag inte jaga kunder. Jag kan styra vad jag gér.
Déaremot brukar jag skriva en lista pa féretag
som jag ar nyfiken pd att samarbeta med och
som jag kontaktar.”

"Att vAga ta betalt fr mig att kénna att jag méste
... OCH leverera och géra mitt basta. Detsamma géller
SEN UNNADE , A
JAG MIG mina kunder. De stora féretagen skulle inte tycka
DEN HAR! att jag ar trovardig om jag tog mindre betalt &n
andra, da skulle de inte f& n&got fértroende fér
mig. Skulle det vara fér billigt att coachas av mig
skulle mina kunder kanske inte anstranga sig lika
mycket. Det &r precis som med annat man képer.
En blus fr&n H&M kanske du sldngerien hog,
men en Gucciblus ser du till att skéta ordentligt.”

”Sjalvklart tar jag inte lika mycket av en ung

tjej som betalar alldeles sjalv, som av ett stort
foretag som har gruppcoachning. Vaga bjussa
pa ditt arbete ibland. Ibland kér jag gratis live
for att manniskor ska fa se vad coachning ér.

Driven. Elizabeth Gummesson jobbade pa
TV4 isjutton arinnan hon blev coach och forelasare Jag arbetar ocksa ideellt i BRIS barnjour,
med storkunder som Astra Zeneca, OMX och SEB. A betyder mycket for mig ” e
Vaskan pa bilden &r en adkta Louis Vuitton, ’
cirkapris 10 000 kr pa www. net-a-porter.com.
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